
Delingsøkonomi og forsikring 

Marius Duffaut 

Leder Produkt Motor Privat 

 



Et motormarked i endring 
Vi følger trendene og ligger i forkant med nye forsikringsløsninger! 



Vurderinger initialt av Nabobil som potensiell partner 

• En gjennomtenkt 
forretningsmodell som løser et 
tydelig kundebehov 

• Dyktige mennesker med god track 
record 

• Godt case for læring 

• Tilgang på «digital kompetanse» 

• Funding 

• «First mover» ulemper 
skaderisikomessig 

• Svikrisiko 

Oppsider Nedsider 



Design av nye forsikringsløsninger 

Produkt 
(dekning) 

Pris UW prosesser 

Effektive  
kundevennlige 
løsninger som 

styrker 
partneres 
konsept 



Think big, start small, scale fast 



Erfaringer Nabobil 

• Risiko for skader knyttet til privat bildeling er betydelig høyere enn for 
ordinær bilforsikring 

• Skadebildet preges av dyre kaskoskader (bulker), som utgjør ca 60% av 
risikoen 

• Noen svik-/forsvinningssaker 

• Skadene skjer generelt tidlig i leieperioden 

• Ok risikoprofil på brukerne av tjenesten 

• I snitt korte leieforhold 

• Unge brukere 



Delingsøkonomi  
Aktører innenfor delingsøkonomien som If har inngått partnerskap med  

 

 

 

 
 
Nabobil.no - tjeneste som formidler bilutleie 
mellom privatpersoner 

 
Plendit.no – tjeneste hvor privatpersoner kan 
legge ut «hva som helst» for utleie   

 
Doogy.no - tjeneste som formidler lufting og 
pass av hunder mellom privatpersoner 

 
weClean - tjeneste som formidler 
hjemmerenhold 



  

  


