
Utviklingen i det norske skadeforsikringsmarkedet

Flere nye skadeselskaper er kommet til i det siste – spesielt på privatmarkedet. Frende, KNIF 
Trygghet Forsikring, Storebrand skadeforsikring og Zürich Forsikring er eksempler. Dessuten 
utvider noen selskaper, for eksempel NEMI, Bluewater og KLP Forsikring, sin virksomhet til 
nye deler av markedet. 

Vi spør:  Er det plass for alle i markedet?

 - Kan både de etablerte selskapene og de nye oppnå god nok lønnsomhet?
 - Hva kan de nye selskapene gjøre annerledes – og bedre (?) – enn de etablerte? 
 - Hvilke distribusjonskanaler vil selskapene satse på - hvordan vil de forholde seg til 
   meglerne?
 - Hvorfor satser mange nå på etablering eller å vokse i det norske privatmarkedet?
 - Finnes det nok kompetanse innen næringen til å bygge et marked med mange 
   nye aktører?

Spørsmålene stilles til:

 - Direktør Jan Tinus Larsen, NEMI Forsikring 
 - Adm. dir. Gunnar Rogstad, Storebrand Skadeforsikring
 - Adm. dir. Fredrik Rosencrantz, Zürich Global Corporate Nordic
 - Adm. dir. Bjørn Thømt, Frende Forsikring

Møteleder blir Sten Helland i Helland Consulting.

Du er velkommen til å stille spørsmål fra salen.

DEN NORSKE FORSIKRINGSFORENING 
The Norwegian Insurance Society   

Hansteensgt. 2 • Pb. 2555 Solli • 0202 Oslo
www.forsikringsforeningen.no

MØTE I FORSIKRINGSFORENINGEN

Onsdag 29. oktober kl. 16.00 - ca 18.30
i Finansnæringens Hus, Hansteensgt. 2

se også: 
www.forsikringsforeningen.no

Vi starter som vanlig med enkel bevertning kl. 16.00. 

Påmelding innen mandag 27. oktober kl. 12.00 på tlf: 46 41 00 11 eller  
e-mail: kristian.trosdahl@bi.no. 
OBS! Hvis du er påmeldt og ikke kan komme, må du gi oss beskjed. 

Send e-mail til kristian.trosdahl@bi.no dersom du ønsker å bli medlem i 
Den norske Forsikringsforening. Årskontingenten er kr 150.


